That’s Mine vokser markant

og soger en Account Manager.

Lyder arbejde med internationalt salg interessant for dig?
Er du nysgerrig og ivrig efter at laere?

Er du en naturlig positiv person, som gerne vil arbejde med
et fantastisk team og kundebase?

Hyvis ja, sa er du maske personen vi seger som vores nye Account Manager hos That’s Mine. Du
vil arbejde med vores salgsteam som er baseret 1 Herlufmagle, Danmark, omgivet af rolig og
afslappende natur.

Som vores nye Account Manager hos That’s Mine vil du slutte dig til vores salgsteam bestaende
af passionerede og dedikerede kollegaer. Stillingen er baseret i Herlufmagle, Danmark, hvor du
vil arbejde tet sammen med vores CSO.

Fokus vil vaere pa implementering og udvikling af’ salgsstrategier med internationale kunder,
indsalg for sesonkollektioner, samt NOOS, opbygning og vedligeholdelse af tette relationer med
kunder, samt deltage i messer 1 Danmark og Frankrig. Erfaring er ikke en negle-faktor til denne
stilling, men mere et positivt sind, ivrighed, nysgerrighed, og en villighed til at lere. Vi tilbyder
dig at vaere en del af en spandende rejse hos et hurtigt-voksende firma, med muligheder for
personlig og professionel udvikling i et positivt milje.
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Mere specifikt, sa vil dine arbejdsopgaver besta af:

* Primar kontakt med internationale kunder

* Indsalg af kollektioner og NOOS produkter, information og salgsmateriale prasentation

* Produktplacering og synligheds planlegning, og aftaler med kunder

+ Salgssupport og kundeservice: Handtering af stamdata og prislister, assistere kunder med produktinformation,
stock information, indsalgsmateriale og vacrktejer, prisinformation, taet samarbejde med kollegaer 1 produkt
udvikling og operation afdelinger for at sikre at et hojt niveau af service kan ydes.

* Showroom veart og organisering af showroom og planlegning og organisering af messer 1 Danmark
og Frankrig

* Planl@egning og organisering af’ meder ved messerne med eksisterende kunder og potentielle kunder

* Ansvarlig for lan af prever

* Ad hoc opgaver

Er du den Account Manager, vi leder efter?

Vi ser helst at du har en uddannelse indenfor salg og/eller har erfaring indenfor salg, detail og/eller e-commerce.
Du har kompetencer indenfor brugen af’ MS Office, herunder Excel, PowerPoint, Word og Outlook, samt at du
er nysgerrig og villig til at lzere. Det er vigtigt at du behersker det engelske sprog, bade skriftligt og verbalt. Andre
sprog og isar tysk vil vaere en fordel.

Dine kommunikationsevner er veludviklede, og du er i stand til at samarbejde med folk pd alle niveauer. Du er
velorganiseret, har sans for detaljer, og besidder en naturlig evne til at multitaske. Du har et fleksibelt mindset som
gor at du nemt kan tilpasse dig varierede opgaver, arbejdsmetoder og situationer.

Pa et personligt plan er du aben, positiv og nysgerrig. Du har en positiv og selvstendig personlighed. Du er en
staerk, service-minded holdspiller med et positivt syn pa tilvaerelsen der motiverer dig til at omsatte udfordringer
til success, vaere lasningsorienteret og opsege mulighederne.

Vil du vare en del af That's Mine?
Sa tev ikke med at sende os en ansegning og CV sa hurtigt som muligt, og ikke senere end d. 25. februar.
Vi evaluerer lobende potentielle kandidater.

Har du spaergsmal angdende stillingen, sa ret da venligst henvendelse til Patrycja Popowska, CSO,
pa pp@thatsmine.dk

1144 A
AT

€S D,
o e,

3)

thqt'smine °

RTES

EL

'lf,g



